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Fecha de inicio:
8 de septiembre

Modalidad:
Presencial en el Colegio de abogados 
y procuradores de Neuquén

Carga horaria:
48 horas

Horario y días de cursada:
viernes 15:00 a 19:00 hs. y 
sábados 9:00 a 13:00 hs., cada 15 días.

Fecha de finalización:
21 de noviembre

Fecha de inicio:
18 de septiembre



PRESENTACIÓN
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Este Programa tiene por objetivo analizar el régimen 
de contratación comercial de las PyMES con una 
visión integral y especial foco en las cuestiones de 
negociación, redacción, cumplimiento, financiación y 
contratos usuales en la práctica empresaria. Ello sin 
perder de vista la contratación con consumidores.
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ORGANIZACIÓN Y
PROFESORES TENTATIVOS
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Organiza

María Valentina Aicega
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Departamento de Derecho de la Empresa y el 
Departamento de Derecho Civil de la Facultad de 
Derecho de la Universidad Austral.

Directores

Ignacio E. Alterini

Coordinadores académicos

Francisco López M. Ra�o

Camila Figueroa Vinassa

Profesores

Ignacio E. Alterini, Ma. Valentina Aicega, Sebastián 
Baroccelli, Mariano Esper, Francisco López Ra�o, 
Fernando Morinigo y Darío Veltani.



DETALLES ADMINISTRATIVOS
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Modalidad
Presencial

Metodología
Teórico-práctica, con empleo del método del caso

Cantidad de clases
12 clases de 4 horas cada una (48 horas totales)
Cantidad de clases
12 clases de 4 horas cada una (48 horas totales)

Días de cursada
Viernes (15:00 a 19:00) y sábados (9:00 a 13:00), 
cada quince días

Fechas de cursada
Viernes 18/09/26 al sábado 21/11/26



PLAN DE ESTUDIOS
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Módulo 1 
Contratos entre empresas: aspectos económicos, cláusulas 
abusivas y extinción. 

Contratos entre empresas y la PyME como sujeto débil 
negocial; autonomía de la voluntad vs. asimetría 
negocial; contratos por adhesión. Cláusulas de precio, 
ajuste, intereses, penalidades, mora y limitación de 
responsabilidad. Extinción de los contratos: resolución 
por incumplimiento, daños, cláusulas de salida 
anticipada, rescisión unilateral e imprevisión. 
Contrato de fideicomiso. Incluye caso práctico (método
del caso).
18/9/2026 y 19/9/2026: Dra. María Valentina Aicega y 
Dr. Ignacio E. Alterini

Módulo 2 
Contratos financieros clave para PyMEs
Préstamo comercial y bancario; pagaré y cheque en 
soporte material y electrónico; ejecuciones. Fianzas de 
socios, descuento bancario, contratos con SGR y
contratos de inversión. Incluye caso práctico (método 
del caso).
2/10/2026 y 3/10/2026: Dr. Fernando Morinigo

Módulo 3
Contratos de provisión y suministro
Compraventa de mercaderías: régimen legal, cláusulas 
de precio, modalidades, factura, órdenes de compra. 
Contrato de suministro: régimen legal, contratos marco, 
exclusividad, incumplimiento, ajuste de precios e
inflación, rescisión unilateral. Incluye caso práctico 
(método del caso).
16/10/2026 y 17/10/2026: Dr. Mariano Esper
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Módulo 4
Contratos de comercialización
Contratos de distribución, agencia y concesión: diferencias, 
régimen legal, indemnización por clientela, terminación 
intempestiva, exclusividad. Contratos de franquicia: canon 
y regalías, asistencia técnica, manuales operativos, 
responsabilidad frente a terceros, cláusulas de salida. 
Incluye caso práctico (método del caso).
30/10/2026 y 31/10/2026: Dr. Mariano Esper

Módulo 5
Contratos de uso y goce. Consumidores
Locación comercial: cláusulas de ajuste, plazo, garantías, 
resolución anticipada, fondo de comercio, leasing. Relación 
de consumo: régimen especial, cláusulas abusivas, 
garantías legales y responsabilidad. Incluye caso práctico 
(método del caso).
6/11/2026 y 7/11/2026: Dr. Sebastián Baroccelli

Módulo 6
Contratación electrónica y negocios digitales. Responsabilidad 
de los directores y los socios
Contratación electrónica y negocios digitales: comercio 
electrónico y plataformas. Licencias de software, 
protección de datos, hosting, Incluye caso práctico 
(método del caso). Responsabilidad de los directores. 
Responsabilidad de los socios y accionistas. Inoponibilidad 
de la personalidad jurídica societaria
20/11/2026: Dr. Darío Veltani
21/11/2026: Dr. Francisco M. López Ra�o



#1 de Argentina 
de Gestión Privada 

para el Área de
Derecho, según QS
Ranking by subject

Aprendizaje
a través 

del método 
del caso

Excelencia 
Académica

Fortalecimiento
Red profesional

Networking
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¿POR QUÉ NOS ELIGEN?
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FACULTAD DE DERECHO

DEPARTAMENTO DE ADMISIONES

Sede Buenos Aires - Cerrito 1250

C1010AAZ - Ciudad Autónoma  de Buenos Aires. 

Whatsapp: (+54) 9 11 3913-8950

E-mail: informesfd@austral.edu.ar

www.austral.edu.ar/derecho

 

 

La Universidad Austral se reserva el derecho de modificar este programa o cualquiera de los componentes del curso, 
sin previo aviso, cuando lo considere necesario.
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